


Série Études de Cas sur les Pratiques Essentielles Vertes 
La série “Études de Cas sur les Pratiques Essentielles Vertes” met en lumière l'expérience des prestataires 
de services financiers (PSF) en matière de bonnes pratiques dans les 8 domaines clés identifiés dans le 
Green Index 3.0.1 Les Études de Cas de cette série offrent des exemples concrets de la manière dont un 
PSF a développé ses pratiques afin d'inspirer et de faciliter le parcours d’autres organisations. 
 
Les 8 Pratiques Essentielles vertes (PE) fournissent une feuille de route et une voie d'amélioration pour 
que les PSF maximisent leur potentiel impact vert : 

• PE1 : Définir la stratégie environnementale  
• PE2 : Mettre en œuvre la stratégie environnementale 
• PE3 : Identifier risques et opportunités environnementaux au niveau client ou portefeuille  
• PE4 : Identifier les risques et opportunités environnementaux au niveau institutionnel  
• PE5 : Gérer les risques et opportunités environnementaux au niveau client ou portefeuille  
• PE6 : Gérer les risques et opportunités environnementaux au niveau institutionnel  
• PE7 : Offrir des produits et services financiers verts  
• PE8 : Offrir des produits et services non financiers verts  

 

 
 
Chaque étude de cas de la série suit la même structure :  
 

• Historique du PSF et contexte dans lequel il opère. 
• Des preuves de la manière dont le PSF a de bonnes performances dans la Pratique Essentielle. Il 

s'agit de la section principale de l'Étude de Cas, qui propose un examen des éléments qui ont 
permis au PSF d'atteindre ses résultats, et de leur nature :  

o Capacité : comment le PSF a-t-il acquis la capacité de mettre en œuvre les activités 
nécessaires ? (e.g., formation interne, formation par le biais de partenariats externes, 
assistance technique, soutien financier, etc.) 

o Outils : quels outils le PSF a-t-il utilisés pour mettre en œuvre les activités nécessaires ? 
(e.g., indicateurs, documents, matériel, solutions informatiques, etc.) 

o Sensibilisation : quels ont été les résultats quantitatifs du PSF ? (e.g., sensibilisation, état 
d'avancement de la mise en œuvre, etc.)  



• Le parcours du PSF pour mettre en œuvre la bonne pratique et les enseignements tirés en cours 
de route. 

• Prochaines étapes du PSF - le cas échéant - pour continuer à s'améliorer dans ce domaine. 
 

Pratique Essentielle Verte N°7 : Offrir des produits et services 
financiers verts 
 
Dans la Pratique Essentielle Verte N°7 (PE7), l'accent est mis sur l'offre de produits et services financiers 
verts : 
 

• Le PSF propose (seul ou en partenariat) une gamme de produits financiers permettant à ses clients 
de faire face aux risques environnementaux et de saisir les opportunités vertes : 
o Prêts pour l'énergie renouvelable ou l'efficacité énergétique, les solutions basées sur la nature, 

ou l'eau et l'assainissement 
o Prêts pour pallier les conséquences négatives d’événements de changement climatique 

soudains 
o Financement pour des activités ciblées des Petites et Moyennes Entreprises (PMEs) : prêts 

aux PMEs (non dédiés ou dédiés) pour financer les PMEs impliquées dans la mise à disposition 
de pratiques ou de technologies vertes pour les clients 

o Produits d'assurance micro-climatique pour aider les clients ou le portefeuille à devenir plus 
résilients face aux chocs environnementaux ou aux risques climatiques 

o Financement pour aider les clients à devenir plus résilients face aux chocs environnementaux 
ou aux menaces climatiques 

o Financement pour la mise en œuvre de pratiques et de technologies vertes générant un impact 
environnemental positif 

• Le PSF développe ses capacités spécifiques et applique des procédures spécifiques concernant les 
prêts mentionnés ci-dessus et d'autres mécanismes de financement. 

• Les pratiques ou technologies vertes financées sont spécifiées par une taxonomie reconnue. 
 
Les PSFs mis en évidence dans les Études de Cas sur la Pratique Essentielle Verte N°7 (PE7) démontrent 
de bonnes pratiques en matière d'offre de produits et services financiers verts. 
 
 



PE7 : Offrir des produits et services financiers verts chez Pula 

A. Contexte 

À propos de Pula  
Pula est une société d’assurance et de technologie qui conçoit et fournit une assurance agricole innovante 
et des produits numériques pour aider à protéger les petits exploitants agricoles contre les risques 
climatiques. Pula est une insurtech de premier plan1 qui conçoit et fournit des solutions d’assurance 
agricole pour les petits exploitants agricoles dans toute l’Afrique et qui se développe en Asie et en 
Amérique latine. 
 
La mission de Pula est d’aider 100 millions d’agriculteurs et leurs communautés à se protéger contre 
l’impact du changement climatique d’ici 2026. L’assurance agricole améliore la résilience des agriculteurs 
et conduit à des investissements plus importants dans les cultures et à de meilleures pratiques agricoles. 
Elle se traduit par des rendements plus élevés, une augmentation des revenus et des disponibilités 
alimentaires. Pour maximiser la portée et le potentiel de transformation de l’assurance agricole, la solution 
innovante de Pula rassemble des partenaires d’assurance et de distribution, en s’appuyant sur la 
technologie pour permettre un large accès à l’assurance au profit de millions d’agriculteurs dans les 
marchés émergents. 
 

 
Tous les services des projets Pula visent à réduire les risques environnementaux ou les impacts négatifs 
sur l’environnement, et les principaux soutiens sont la Banque africaine de développement, l’AGRA, la Bill 
and Melinda Gates Foundation, les gouvernements de Zambie, du Kenya, de l’Éthiopie, du Nigeria, de 
l’Ouganda, du Pakistan et du Mozambique, l’InsuResilience Solution Fund (ISF), le Fonds international de 
développement agricole (FIDA), la Mastercard Foundation, la Shell Foundation, la Banque mondiale, le 
Programme alimentaire mondial (PAM), et  l’UK Aid. 
 
Pula travaille en partenariat avec un large éventail d’organisations. Ses principaux partenaires sont les 
gouvernements, plus de 90 compagnies d’assurance et de réassurance, plus de 70 partenaires de 
distribution (dont des PSF et des agro-industries), des organisations de développement et des donateurs 
(la Banque africaine de développement, la Bill and Melinda Gates Foundation, le Fonds international de 
développement agricole, la Mastercard Foundation, la Shell Foundation, la Banque mondiale, le Programme 
alimentaire mondial, l’UK Aid). Pula rassemble plusieurs de ces acteurs, en tirant parti de la technologie et 
en subventionnant la demande à un stade précoce pour permettre des modalités durables de mise à 
l’échelle. 
 

 
1 L’Insurtech fait référence à l’utilisation d’innovations technologiques conçues pour trouver des économies et de 
l’efficacité par rapport au modèle actuel du secteur de l’assurance (source : Investopedia.com).  

Informations et statistiques clés sur Pula 

• Statut juridique : Pula a des entités enregistrées en Suisse, au Kenya, en Zambie, en Ouganda, en 
Tanzanie, au Malawi, au Mozambique et au Nigeria. 

• Pays où l’organisation opère : Pula opère sur 4 continents et dans 18 pays, principalement en 
Afrique. (Kenya (siège), Côte d’Ivoire, Éthiopie, Ghana, Madagascar, Malawi, Mali, Mexique, 
Mozambique, Nigeria, Pakistan, Rwanda, Sénégal, Tanzanie, Turquie, Ouganda, Zimbabwe et 
Zambie, où Pula a le plus grand volume d’activité).  

• Marché cible : Petits exploitants agricoles et éleveurs.    
• Taille du portefeuille : 1,65 milliard USD d’investissements agricoles, assurés contre les risques 

agricoles ou climatiques depuis la création en 2015 ; 599 millions USD en 2022 seulement. 
• Nombre de clients actifs : 9 millions d’agriculteurs assurés depuis 2015 ; 3 millions assurés en 

2022. 
• Terres assurées : 3,1 millions d’hectares de terres assurées en 2022. 
• Indemnités : 3,3 millions USD versés en 2022. 

https://www.afdb.org/fr/topics-and-sectors/sectors/climate-change
https://agra.org/
https://www.gatesfoundation.org/our-work/programs/global-growth-and-opportunity/agricultural-development
https://www.gatesfoundation.org/our-work/programs/global-growth-and-opportunity/agricultural-development
https://insuresilience-solutions-fund.org/
https://www.ifad.org/fr/web/latest/-/promesses-tenues-l-assurance-recolte-fait-la-difference-pour-les-petits-producteurs-du-kenya
https://www.ifad.org/fr/web/latest/-/promesses-tenues-l-assurance-recolte-fait-la-difference-pour-les-petits-producteurs-du-kenya
https://mastercardfdn.org/
https://shellfoundation.org/
https://www.banquemondiale.org/fr/topic/climatechange/overview
https://fr.wfp.org/moyens-subsistance-et-ecosystemes-durables
https://fr.wfp.org/moyens-subsistance-et-ecosystemes-durables
https://www.ukaiddirect.org/
https://www.afdb.org/fr/topics-and-sectors/sectors/climate-change
https://www.gatesfoundation.org/our-work/programs/global-growth-and-opportunity/agricultural-development
https://www.ifad.org/fr/web/latest/-/promesses-tenues-l-assurance-recolte-fait-la-difference-pour-les-petits-producteurs-du-kenya
https://www.ifad.org/fr/web/latest/-/promesses-tenues-l-assurance-recolte-fait-la-difference-pour-les-petits-producteurs-du-kenya
https://shellfoundation.org/
https://www.banquemondiale.org/fr/topic/climatechange/overview
https://fr.wfp.org/moyens-subsistance-et-ecosystemes-durables
https://fr.wfp.org/moyens-subsistance-et-ecosystemes-durables
https://www.ukaiddirect.org/
https://www.investopedia.com/terms/i/insurance.asp


Pula collecte des fonds auprès de différents types d’organisations afin de concevoir et de fournir des 
solutions innovantes telles que l’approche « Pay at Harvest » qui a bénéficié d’un investissement du British 
International Investment (anciennement CDC) dans le cadre du Climate Innovation Facility. Au cœur de 
ces innovations se trouve souvent leur produit phare, l’indice de rendement de la surface, qui offre une 
couverture complète des risques contre de multiples périls et indemnise les agriculteurs lorsque leur 
rendement tombe en dessous d’un seuil préétabli. Le paiement de l’indemnité est traité par le partenaire 
d’assurance et, dans certains cas, il est versé par l’intermédiaire d’un portefeuille numérique. 
 
L’agenda vert de Pula a été mis en place dès le début de ses activités en 2015. La dernière stratégie verte 
couvre la période 2022-2026, avec pour objectif d’atteindre 100 millions d’agriculteurs et leurs 
communautés d’ici 2026.  

Dans quel contexte Pula opère-t-elle ?  
L’assurance (payer maintenant pour un paiement éventuel dans le futur) est un produit plus complexe que 
les prêts et l’épargne, et il peut être difficile d’en faire comprendre les avantages aux clients potentiels. Par 
conséquent, la mise en place de politiques et de programmes gouvernementaux qui fournissent une 
assurance de niveau intermédiaire aux agriculteurs contribue à promouvoir l’adaptation au changement 
climatique et à augmenter l’adoption de ce type d’assurance. Des réglementations et des politiques 
publiques favorables favorisent le développement de divers produits et approches d’assurance qui peuvent 
être adaptés aux besoins des agriculteurs ciblés.  
 
Le travail de Pula est soutenu par des entités gouvernementales telles que les ministères de l’agriculture, 
de l’élevage et les agences de gestion des catastrophes, des acteurs du secteur privé tels que des 
compagnies d’assurance et de réassurance, des partenaires de développement et des donateurs, qui 
souhaitent développer des solutions d’adaptation au changement climatique rentables et fondées sur le 
numérique.  
 

B. Pratique Essentielle verte n°7 chez Pula 
Étant donné que Pula se concentre sur l’assurance, trois éléments de la Pratique Essentielle verte n°7 
sont particulièrement pertinents (voir tableau 1).  
 
Tableau n°1 : Éléments sélectionnés de la Pratique Essentielle n°7 (axée sur l’assurance)2 
 

Green Index 3.0/ 
Indicateur SPI4 

Description 

7G.3.1.20 

L’institution propose, seule ou en partenariat, des produits d’assurance pour aider 
les clients et/ou le portefeuille à mieux résister aux chocs environnementaux ou 
aux risques climatiques, dont :  

• l’assurance agricole ou l’assurance indexée sur le climat  
• l’assurance agricole ou hybride climatique 
• Les assurances protégeant les biens contre les phénomènes 

météorologiques extrêmes 

7G.3.1.21 

L’institution a développé ses capacités spécifiques à fournir des produits de micro-
assurance agricole ou climatique grâce à :  

• la mise en place de formations spécifiques pour son personnel 
• des partenariats avec un assureur tiers  
• des partenariats avec un programme public 
• des programmes de (semi) subventions spécialisées   

 
2 https://www.e-mfp.eu/sites/default/files/resources/2022/11/Green%20Index%203.0_final.pdf 

https://www.bii.co.uk/en/
https://www.bii.co.uk/en/
https://www.bii.co.uk/en/news-insight/news/cdc-group-to-invest-over-3-billion-over-the-next-five-years-to-combat-the-climate-emergency/#:~:text=This%20will%20be%20supported%20by%20the%20%C2%A3200%20million,will%20aim%20to%20seed%20new%20markets%20for%20investment.
https://www.e-mfp.eu/sites/default/files/resources/2022/11/Green%20Index%203.0_final.pdf


7G.3.1.22 

L’institution applique des procédures ou des outils spécifiques pour soutenir son 
produit d’assurance tels que :  

• des données satellitaires  
• des données de station météorologique  
• des indicateurs ou indices spécifiques  
• des bases de données nationales existantes  
• la science citoyenne ou surveillance communautaire 

 

Construire des modèles d’assurance et de partenariat pour aider à accroître la résilience des 
clients face aux chocs environnementaux ou aux risques climatiques 
Pula conçoit, tarifie et construit le modèle des produits d’assurance agricole indexés destinés aux petits 
exploitants agricoles et aux éleveurs. L’agriculteur moyen assuré possède une exploitation d’un hectare et 
paie une prime annuelle d’environ 9 euros. 
 
Pula, en tant que prestataire de services, ne porte aucun risque, mais agit plutôt comme un fournisseur de 
services, mettant en relation les clients et les partenaires avec les produits d’assurance paramétrique et les 
compagnies qui répondent à leurs besoins. L’équipe de consultants de Pula conseille les gouvernements et 
les entreprises sur les stratégies et les politiques. En collaboration avec les agences de développement, 
Pula réalise des projets pilotes et des études de faisabilité. Elle conseille sur la meilleure approche pour 
mettre en œuvre l’assurance à grande échelle et pour tirer parti des subventions aux primes afin 
d’encourager l’adoption et la durabilité, avec un plan de suppression progressive des subventions après 
quelques années. Pula participe à des programmes et des politiques qui sont mis en œuvre à l’échelle 
nationale (par exemple, le FISP en Zambie). 

Le produit d’assurance basé sur l’indice de rendement de la surface  
Le produit phare de Pula, appelé « Area Yield Index » (AYI), est une assurance paramétrique basée sur les 
rendements historiques des cultures d’une zone.  
 
Alors que les produits d’assurance basés sur des indices météorologiques ne couvrent de manière fiable 
que les précipitations excessives et les sécheresses, l’assurance sur le rendement de la zone est un produit 
complet qui couvre de multiples périls. Pula, ses partenaires assureurs et ses clients conviennent d’un seuil 
de rendement qui sert de base au contrat d’assurance. Le personnel sur le terrain de Pula collabore avec 
les partenaires locaux et effectue des mesures de rendement numérisées au moment de la récolte. Les 
paiements de compensation sont déclenchés lorsque le rendement de l’agriculteur tombe en dessous du 
seuil de rendement prédéfini. Le partenaire d’assurance traite alors facilement le paiement. Dans certains 
cas, le paiement est débloqué sur un portefeuille numérique. 

Développer ses capacités  
Pula utilise plusieurs approches pour faciliter l’adoption de l’assurance, qui est le principal défi de ce type 
de produits. Premièrement, Pula s’engage dans des programmes auxquels les agriculteurs participent déjà 
et intègre l’assurance dans les produits et services existants, tels que les prêts et les intrants, moyennant 
de faibles coûts supplémentaires. Deuxièmement, les partenariats sont essentiels pour mutualiser les 
risques (avec des assureurs et des réassureurs qui ont diversifié les risques dans leur portefeuille), 
subventionner la demande au début (par l’intermédiaire de donateurs et de gouvernements) et obtenir une 
portée significative (en participant à des programmes à grande échelle). 

Application des outils  
Grâce à sa technologie propriétaire sur une plateforme web – Pula Insurance Engine (PIE) – Pula a 
automatisé la tarification de ses produits d’assurance sur la base de plusieurs ensembles de données : 
données météorologiques historiques, données sur les zones agroécologiques, rendements historiques, 
taille des exploitations, cultures plantées, etc.  
 
De plus, l’indice de rendement de Pula est différencié selon les zones d’un même district administratif ou 
d’une même région. Les équipes de Pula se rendent régulièrement sur le terrain et effectuent des mesures 
de rendement numérisées à un niveau granulaire. Ces données permettent à Pula de construire un indice 



de rendement adapté à chaque zone. La pertinence de l’indice est assurée par le fait que Pula dispose de 
la plus grande base de données de rendement d’Afrique grâce à la collecte exhaustive de données au cours 
des dernières années dans plus de quinze pays.  
 

C. La démarche de Pula avec la Pratique Essentielle verte n°7  
Comment cela a-t-il commencé ?  
Pula a été fondée par Thomas Njeru (PDG) et Rose Goslinga (présidente), qui souhaitaient proposer une 
assurance pour protéger les petits agriculteurs contre les phénomènes météorologiques extrêmes lorsqu’ils 
travaillaient au Rwanda et au Kenya.   

Quelle a été la clé de son succès ?  
La clé du succès a été de rendre l’assurance attrayante pour le client et durable pour l’assureur.  
 
Rendre l’assurance attrayante pour le client :  

1. Utiliser un paramètre plus facile à comprendre : l’indice de rendement est plus attrayant pour les 
clients que des paramètres tels que les précipitations, etc. 

2. Faciliter l’adoption en subventionnant la demande. 
3. Réduire les coûts et atteindre une large portée en regroupant l’assurance avec d’autres produits 

(intrants, crédits, énergie solaire hors réseau). 
4. Faire en sorte que les demandes d’indemnisation soient réglées rapidement. 

Rendre le produit durable pour l’assureur :  
1. Rendre le produit pertinent en utilisant une technologie puissante qui combine un large éventail 

de données couvrant, entre autres, les conditions météorologiques, les zones agroécologiques et 
le rendement des cultures.  

2. Assurer les agriculteurs par le biais d’une approche au niveau méso, réduisant ainsi les charges 
administratives. 

3. Mutualiser les risques entre assureurs et réassureurs. 
4. Créer un consortium d’assureurs locaux 
5. Subventionner la demande dans les premiers temps. 

Pour l’avenir, une possibilité d’assurance verte inclusive pourrait résider dans le Fonds pour les pertes et 
les dommages que la COP27 a approuvé en 2022. Ce fonds devrait contribuer à accroître la portée, 
l’innovation dans le secteur et la durabilité. Les modalités restent néanmoins à définir. 

Quels sont les défis auxquels Pula a dû faire face ? Comment Pula les a-t-elle surmontés ?  
Le principal défi se situait au niveau des ventes. Pula a commencé par vendre des assurances aux 
semenciers en incluant des bons dans les sacs de semences et en ajoutant le coût de l’assurance au prix 
des semences. Cependant, les agriculteurs achetaient souvent des semences auprès d’autres sociétés en 
raison de prix légèrement inférieurs. Par conséquent, pour rendre l’assurance attrayante pour les clients et 
la rendre financièrement viable pour l’assureur, Pula a dû trouver d’autres mécanismes de distribution pour 
intégrer l’assurance en s’associant avec les gouvernements, les agrégateurs, les organismes de 
développement et d’autres parties prenantes qui comprenaient les avantages et étaient disposés à payer 
et en mesure de le faire. 

 

 

 

https://www.unep.org/news-and-stories/story/what-you-need-know-about-cop27-loss-and-damage-fund#:~:text=The%20establishment%20of%20a%20Loss%20and%20Damage%20Fund,and%20impacted%20by%20the%20effects%20of%20climate%20change.
https://www.unep.org/news-and-stories/story/what-you-need-know-about-cop27-loss-and-damage-fund#:~:text=The%20establishment%20of%20a%20Loss%20and%20Damage%20Fund,and%20impacted%20by%20the%20effects%20of%20climate%20change.


D. Quelle est la prochaine étape ?  
Afin d’aider 100 millions d’agriculteurs et leurs communautés à se protéger contre l’impact du changement 
climatique d’ici 2026, Pula continuera à développer des partenariats dans tous les domaines.  

Le partenariat avec les institutions et les programmes financiers est essentiel. Pula a travaillé avec la 
Banque centrale du Nigeria pour associer l’assurance à son programme d’emprunteurs ancrés pour le crédit 
agricole. Elle travaille actuellement avec la plus grande banque privée de Tanzanie, la CRDB Bank, pour 
mettre en œuvre un programme similaire. Pula mène un projet pilote avec l’institution financière non 
bancaire Advans en Côte d’Ivoire. En outre, plusieurs partenaires potentiels font appel à Pula pour assurer 
leurs portefeuilles de prêts agricoles.  

Pula continue également de déployer des programmes innovants tels que l’association de l’assurance 
agricole à des programmes d’énergie solaire Pay-Go avec des entreprises solaires, soutenus par la Shell 
Foundation en Ouganda, au Sénégal et au Kenya. Il s’agit d’associer l’assurance à la fourniture de solutions 
hors réseau aux communautés rurales. En cas de mauvaise saison agricole, les paiements aux entreprises 
solaires sont affectés. Les entreprises solaires ont assuré le portefeuille de prêts de leurs clients pour l’achat 
de systèmes solaires. En cas de pertes de récoltes, le risque potentiel de non-remboursement par les clients 
peut être couvert par une telle assurance. Le produit d’assurance des systèmes solaires domestiques est 
garanti par l’indice de rendement de la surface décrit ci-dessus. Dans ce cas, le paiement va à l’entreprise 
solaire, remplaçant le paiement attendu du client.  

  

https://www.advansgroup.com/
https://energy.pula.io/
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En savoir plus 

Pour plus d’informations sur la démarche environnementale de Pula, nous vous invitons à consulter les 
ressources suivantes :  

● Site web de Pula : Pula 
● Programme énergétique : Home (pula.io) 
● Rapport : How can agri-insurance reduce the risk associated with Solar PayGo? Pula learning 

report 
● Contact : Sukirti Vinayak, Director of Strategy & Research at Pula : svinayak@pula.io ; Rose 

Goslinga, President :  rose@pula.io    

Pour plus d’informations sur les pratiques essentielles, nous vous invitons à consulter le Green Index 
3.0. 

 

Contribuer  

Nous vous encourageons à participer activement à l’enrichissement des ressources disponibles sur les 
bonnes pratiques environnementales.  

Si vous souhaitez contribuer à la série d’études de cas sur les pratiques vertes essentielles ou à la Green 
Map, nous vous invitons à contacter Joana Afonso, Plateforme européenne de la microfinance (e-MFP) à 
l’adresse jafonso@e-mfp.eu.  

 

https://www.pula-advisors.com/
https://energy.pula.io/
https://shellfoundation.org/app/uploads/2021/04/SF-Pula-learning-report.pdf
https://shellfoundation.org/app/uploads/2021/04/SF-Pula-learning-report.pdf
https://shellfoundation.org/app/uploads/2021/04/SF-Pula-learning-report.pdf
mailto:svinayak@pula.io
mailto:rose@pula.io
https://www.e-mfp.eu/sites/default/files/resources/2022/11/Green%20Index%203.0_final.pdf
https://www.e-mfp.eu/sites/default/files/resources/2022/11/Green%20Index%203.0_final.pdf
mailto:jafonso@e-mfp.eu


Le groupe d’action de l’e-MFP « Finance vert inclusive et intelligent face au climat » (GICSF-AG)  

Le groupe d'action de l'e-MFP « Finance vert inclusive et intelligent face au climat » (GICSF-AG) est un groupe de 
réflexion multipartite unique dans son genre qui rassemble des praticiens de la finance inclusive et des chercheurs afin 
de renforcer la coopération, d'échanger des expériences et de trouver une voie commune pour traiter les questions 
environnementales, améliorer les connaissances et diffuser les résultats, saisir les opportunités vertes et co-créer des 
normes communes pour le secteur de la finance inclusive et de nouveaux outils pratiques pour promouvoir la finance 
verte, inclusive et intelligente face au climat. Créé en 2013, il compte aujourd'hui plus de 150 membres affiliés à plus 
de 75 institutions dans le monde et représente la majorité des acteurs du secteur. 

 

La Plateforme Européenne de la Microfinance (e-MFP) 

La Plateforme Européenne de la Microfinance (e-MFP) est le premier réseau d'organisations et d'individus actifs dans 
le secteur de l'inclusion financière dans les pays en développement. Le réseau compte plus de 130 membres du monde 
entier et de toutes les branches du secteur de la microfinance. L’e-MFP rassemble des consultants, fournisseurs de 
services, investisseurs, prestataires de services financiers, agences de développement multilatérales et nationales, 
ONG et chercheurs.  

Près de deux milliards de personnes restent exclues des systèmes financiers. Pour aborder la question, la Plateforme 
cherche à promouvoir la coopération, le dialogue et l'innovation entre ces différents acteurs à l'œuvre dans les pays 
en développement. L’e-MFP encourage les activités qui améliorent l'accès mondial à des services financiers inclusifs 
de qualité, abordables et durables pour les populations non ou sous-bancarisées. La Plateforme poursuit cet objectif à 
travers l'échange de savoirs, les partenariats et l'innovation mais aussi par ses multiples groupes de travail composés 
d'experts du secteur. La Semaine Européenne de la Microfinance, qui attire plus de 400 acteurs de premier plan 
représentant des dizaines de pays, le prestigieux Prix Européen de la Microfinance annuel et les nombreuses 
publications de l’e-MFP contribuent également à cet objectif. 
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